
洗衣粉产品南非进口简单信息： 

一、洗衣粉，海关编码前四位为：3402。根据南非《2014 年海关监管法》（Customs 

Control Act, 2014）和《2014 年关税法》（Customs Duty Act, 2014），允许进口，没有特殊

标准要求。参考下图： 

 

中文版如下： 

 

海关关税如下： 

 
 

关税在 0~20%之间，其中常规小零售包装洗衣粉为 0 关税； 

 

二、基本当地售价的简单核算： 

 

假设产品 A，出厂含税价格为 100 元，退税率 13%，则国内实际产品成本为：100-

100*0.83*0.13=88.21RMB。 

 

假设产品一个 20 尺柜可装 1000 个： 

1， 国内成本（国内到港口包干费、代理出口费等）：常规每个 20 尺柜费用约 5000 人民币，

则国内到港价格为：5000/1000+88.21=93.21RMB，按汇率 6.6 算约合 14.13USD; 

https://www.gov.za/documents/customs-control-act
https://www.gov.za/documents/customs-duty-act


2， 海运费、保险费等海运费用：海运费 700USD，保险费为货值的 0.5%，则费用为

700+14.13*1000*0.5%=770.65USD； 

3， 南非当地清关物流仓储费用，因品类不同。费用估计在 40000ZAR，按照汇率 13.8 算，

则合美金费用约 2900USD； 

4， 关税（15%为例）+增值税（固定 15%）； 

5， 则货物当地成本为：[14.13+（770.65+2900）/1000]*1.15*1.15=23.54USD，合 324.87ZAR； 

6， 假设企业按照 450 兰特销售给客户，中非桥佣金率 5%，则企业可收入 427.5ZAR，扣除

成本 324.87ZAR，企业利润为 102.63ZAR，约合美金 15.55USD,一个 20 尺柜利润为

15550USD； 

 

三、基本贸易流程：分常规贸易类、海外仓储类和海外销售类三种流程： 

 

常规贸易类 

1.前期准备：企业与中非桥签署战略合作协议，将样品发至中非桥南非海外仓暨展示中心

（中非桥南非）进行展示，并且在中非桥网上平台上线。由中非桥南非负责在当地进行推

广销售（包括当地线上线下推广）。 

2.企业与已有的南非客户（或中非桥推荐的客户资源）进行沟通，与客户签订合同，约定

价格（当地售价）、交货期及付款方式。 

3.企业按照订单备货，发货至中非桥南非。 

4.中非桥南非收到企业提供的全套单据后将货物清出至海外仓后，按照企业要求，通知南

非客户带款提货，按照客户支付金额放货，并且按照指令回款给企业，避免客户未付清余

款就提走全部货物所造成的风险。如果客户在与企业约定的时间内未能付清全款或拒绝提

取全部货物，中非桥将和企业协商，当地处理该批货物或者做货物退回处理。 

5.该批货物产生的所有费用：清关、仓储、物流等费用将由企业承担，支付所有款项，中

非桥将在扣除部分佣金后全额支付给企业。 

6.中非桥可接受客户支付美金或者当地货币并代为汇款回国内企业账户，但是如因汇率变

化造成的汇兑损益，中非桥不承担该项责任。 

 

海外仓储类 

 

1.前期准备：企业与中非桥签署战略合作协议，将样品发至中非桥南非海外仓暨展示中心

（中非桥南非）进行展示，并且在中非桥网上平台上线。由中非桥南非负责在当地进行推

广销售（包括当地线上线下推广）。 

2.企业与已有的南非客户（或中非桥推荐的客户资源）进行沟通，与客户签订合同，约定

价格（当地售价）、交货期及付款方式。 



3.企业按照订单备货，发货至中非桥南非。 

4.中非桥南非收到企业提供的全套单据后将货物清出至海外仓后，按照企业要求，通知南

非客户带款提货，或者由企业自行派人至南非销售给客户，按照客户支付金额放货，并且

按照指令回款给企业，避免客户未付清余款就提走全部货物所造成的风险。如果客户在与

企业约定的时间内未能付清全款或拒绝提取全部货物，中非桥将和企业协商，当地处理该

批货物或者做货物退回处理。 

5.该批货物产生的所有费用：清关、仓储、物流及检测、国外 LOA 证书等费用将由企业承

担，支付所有款项，中非桥将在扣除部分佣金后全额支付给企业。 

6.中非桥可接受客户支付美金或者当地货币并代为汇款回国内企业账户，但是如因汇率变

化造成的汇兑损益，中非桥不承担该项责任。 

 

海外销售类 

 

1.前期准备：企业与中非桥签署战略合作协议，将样品发至中非桥南非海外仓暨展示中心

（中非桥南非）进行展示，并且在中非桥网上平台上线。由中非桥南非负责在当地进行推

广销售（包括当地线上线下推广）。 

2.中非桥南非在当地市场进行调研，根据当地市场推荐产品给企业（或者由企业去当地市

场考察），由企业选择优势产品，自行判断数量并进行生产。 

3.企业生产好产品之后出口至中非桥南非海外仓，所有运输、关税及清关、仓储等费用由

企业承担并支付给中非桥。该产品不得仿冒当地产品品牌，不得有知识产权风险，否则所

有后果由企业自行承担。 

4.中非桥南非按照企业规定售价在当地进行销售，销售所得货款扣除中非桥南非代售费及

佣金（费率按照合同约定）后回款给企业。中非桥可接受当地客户支付美金，或者由客户

支付当地货币，中非桥按照企业指示时间告知当时换美金汇率，换成美金并代为汇款回国

内企业账户。如货物超过一定时间（以合同约定为准）无法售出，则按照企业指令降价销

售或者退回处理，所有产生费用均由企业承担。 

5.中非桥南非将推荐一些当地的代理商（包括中非桥创客）帮助企业进行当地市场的销

售，由企业按照沟通状况决定销售数量、销售价格和付款时间和方式。 

6.中非桥可接受客户支付美金或者当地货币并代为汇款回国内企业账户，但是如因汇率变

化造成的汇兑损益，中非桥不承担该项责任。 

 


